[Nombre y apellidos]
[Responsable de ventas]
[Ciudad] | [+34 600 000 000] | [nombre.apellido@correo.com] | [linkedin.com/in/tu-perfil]
Perfil profesional
[Responsable de ventas] con [8] años de experiencia en [venta B2B de software]. Aumenté la facturación de mi equipo un [35 %] en dos años al [reorganizar la cartera de clientes y el proceso de oferta]. Destaco por [convertir los datos comerciales en decisiones claras] y por [dirigir equipos pequeños en etapas de crecimiento].
Experiencia laboral
[Nombre de la empresa]	[Ciudad]
[Responsable de ventas]	[marzo 2021 – actualidad]
· Dirijo un equipo de [6] comerciales y un objetivo anual de [2,4 M€] en [venta directa, canal y grandes cuentas]
· Aumenté un [35 %] la facturación en [24] meses al [reorganizar la cartera de clientes según potencial y sector]
· Reduje un [20 %] el ciclo de venta con [una oferta estándar y un seguimiento semanal en el CRM]
· Creé un [cuadro de mando mensual] en [Power BI] que usa la [dirección comercial]
[Nombre de la empresa]	[Ciudad]
[Comercial sénior]	[septiembre 2018 – febrero 2021]
· Gestioné una cartera de [85] clientes y cerré [1,1 M€] en ventas al año, el [112 %] del objetivo
· Capté [30] cuentas nuevas en el [sector industrial] con [visitas en frío y ferias]
· Formé a [3] comerciales nuevos en [técnicas de negociación y uso del CRM]
[Nombre de la empresa]	[Ciudad]
[Asesor/a comercial]	[junio 2016 – agosto 2018]
· Atendí a [40] clientes al día y alcancé el [105 %] del objetivo mensual durante [18] meses
Formación académica
[Nombre de la universidad]	[Ciudad]
[Grado en Administración y Dirección de Empresas]	[2016]
Formación complementaria
[Curso de negociación comercial], [Entidad] – [2023] ([60 horas])
Idiomas e informática
Idiomas: [Español (lengua materna), inglés (B2, con título), francés (A2)]
Informática: [Salesforce, HubSpot, Excel avanzado, Power BI]
Otros datos
[Carné de conducir B] | [Disponibilidad de incorporación inmediata] | [Disponibilidad para viajar]
