[이름]
지원 직무: [법인영업] | 총 경력 [7]년
휴대전화 [010-0000-0000] | 이메일 [name@email.com] | 거주지 [경기도 ○○시] | 포트폴리오 [링크] | [사진 (선택)]
경력 요약
[IT 솔루션 법인영업] [5]년을 포함해 총 경력 [7]년입니다. 제조·유통 거래처 [35]곳을 담당하며 연 매출 [12억 원 → 15억 원] 증가, 신규 계약 [18]건을 달성했습니다. 거래처의 업무 문제를 먼저 묻고 제안하는 컨설팅형 영업에 강점이 있습니다.
경력사항
[(주)○○솔루션]	[서울]
[영업2팀 / 대리]	[2021.03 – 현재]
· 제조·유통 거래처 [35]곳 담당: 연 매출 [12억 원 → 15억 원] ([+25]%)
· 신규 계약 [18]건 달성, 연 목표 대비 [128]% (2025년)
· 견적·제안서 표준 양식을 정비해 제안 소요 시간 [3일 → 1.5일] 단축
· 장기 거래처 [6]곳과 계약 갱신 (갱신율 [92]%)
[(주)○○정보통신]	[서울]
[영업지원팀 / 사원]	[2019.03 – 2021.02]
· 견적·계약 서류 월 [60]건 처리, 오기재율 [3% → 0.5%] 감소
· 영업팀 [8]명의 CRM 입력 규칙을 정리해 입력 누락 월 [15건 → 3건] 감소
학력사항
[○○대학교]	[경기]
[경영학과] · 졸업	[2013.03 – 2019.02]
학점: [3.6] / [4.5]
자격·어학
자격증: [컴퓨터활용능력 1급 (2018.06, 대한상공회의소)], [1종 보통 운전면허 (2014.08)]
어학: [TOEIC 820점 (2024.03, 한국TOEIC위원회)]
활용 도구: [Salesforce, 엑셀, 파워포인트]
기타
희망연봉: [회사 내규에 따름]
병역: [군필 (육군 병장 만기전역, 2017.03) / 미필 / 면제 / 해당 없음]
비상연락처: [가족 또는 지인 이름, 관계, 010-0000-0000]
