[Фамилия Имя Отчество]
Желаемая должность: [менеджер по продажам]
[Москва, м. Динамо] • [+7 900 000-00-00] • [name@mail.ru] • [Telegram: @username] • [фото — по желанию]
О себе
[Менеджер по продажам] с [8] годами опыта в [B2B-продажах промышленного оборудования]. Веду портфель из [45] корпоративных клиентов и выполняю план на [110–125 %] из квартала в квартал. Ищу позицию [старшего менеджера] в [производственной или торговой компании].
Опыт работы
[ООО «Название компании»]	[Москва]
[Старший менеджер по продажам]	[март 2021 — настоящее время]
· Развиваю портфель из [45] корпоративных клиентов: выручка по нему выросла на [28 %] за [два года]
· Руковожу группой из [3] менеджеров; после еженедельных разборов сделок конверсия из счёта в оплату выросла с [31 %] до [42 %]
· Веду переговоры с отделами закупок: подписано [12] годовых договоров на сумму [от 3 млн ₽]
[ООО «Название компании»]	[Москва]
[Менеджер по продажам]	[август 2018 — февраль 2021]
· Привлечение [60+] новых клиентов, рост среднего чека на [15 %]
· Перевод учёта сделок отдела из [8] человек в [Битрикс24]: число потерянных заявок снизилось на [20 %]
[ООО «Название компании»]	[Подольск]
[Помощник менеджера по продажам]	[июнь 2016 — июль 2018]
· Обработка [150+] заявок в месяц, ошибок в документах — менее [1 %]
Образование
[Название университета]	[Москва]
[Бакалавр, направление «Менеджмент», очная форма]	[2012 — 2016]
Ключевые навыки
Профессиональные: [B2B-продажи, переговоры, работа с возражениями, Битрикс24, 1С:Предприятие, Excel (сводные таблицы, ВПР)]
Языки: [английский — Upper-Intermediate (B2)]
Дополнительная информация
Желаемая зарплата: [от 150 000 ₽ на руки]
Занятость и график: [полная занятость, полный день; возможны командировки]
Водительские права: [категория B, есть автомобиль]
